RHETORIK KORPERSPRACHE KOMMUNIKATION

Wenn sich Menschen bewusst wahrnehmen
beginnt der Prozess der Kommunikation.
Spannend ist die Frage, welche Signale wir
senden und wie sie bei unseren Gegeniiber
ankommen und wie kénnen wir die erhaltenen
Botschaften deuten?

Sie erhalten auf diese FragémszAntwort. Sie
analysieren sich undhte Mitmenschen,
erhalten Informationénizu Ihrer Eigen- und
Fremdwirkung. Sie erh":e}%y\;ie die
Korpersprache richtig zu deuten ist und wie
man mit ihr der Sprache eine besondere
Bedeutung verleiht. &
Sie werden erfafiken, welch@Gedanken und
Gefiihle Thre Mitimenschen%i@ben. Sie erhalten
durch das Seminar die Moglichkeit besser zu
verstehen und b&sser verstanden zu werden.
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Ihre Stimme ist der Spiegel Ihrer Seele. Sie
verrdt auf brutale Weise unser Gefiihlsleben.
Erfahren Sie im Seminar, wie Sie Ihre Stimme
pflegen und vorteilhaft einsetzen kénnen und
welche Mdglichkeiten der Einflussnahme Sie
auf Thre Stimme haben. Sie erleben, wie Sie
Atem- und Pausentechniken richtig anwenden
und wie Sie Lampenfieber reduzieren.

Sich treffsicher auszudriicken ist erlernbar.
Erfahren Sie im Seminar, wie Sie durch Rede-
und Sprechiibungen Ihre Rhetorik verbessern
koénnen, wie Sie Frage- und Lenkungstechniken
gezielt einsetzen und wie Sie durch Argumente
tiberzeugen.

Dadurch wird es Ihnen erleichtert, vor
Menschen zu reden, sowohl im beruflichen
Alltag als auch im privaten Bereich.
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Diese Veranstaltung betrachtet
die Kommunikation als ganzheit-
lichen Prozess, in dem die Wech-
selwirkungen zwischen nonverbalen,
paraverbalen und verbalen Ausdrucksformen
untersucht werden. Erst das intakte
Zusammenspiel dieser kommunikativen Formen
erzielt eine hohe Authentizitdt und
Glaubwiirdigkeit.

Menschliche Kommunikation wird immer durch
das Lebensumfeld, die Lebensbedingungen und
der Lebensweise bestimmt. Aber auch im
umgekehrten Sinne verbessert gute
Kommunikation das Leben. Es lohnt sich also,
den kommunikativen Prozess zu optimieren und
damit ein groferes Maf Gliick und Freude zu
empfinden. Darauf zielt das Seminar ab.

Deshalb werden die Teilnehmer darauf
sensibilisiert, korpersprachliche Signale zu
beobachten und zu entschliisseln, aber auch die
Aussagen der eignen Korpersprache zu beachten.
Wer diese ,Muttersprache” beherrscht wird
weniger missverstehen und missverstanden
werden. Er wird seine Wirkung erhdhen.

Ebenso wird das Sprachverhalten betrachtet. Die
Stimme, als zweites Gesicht, verrdt den seelischen
Zustand des Menschen. Mit einer positiven
Einstellung dem Gesprachspartner gegentiber,
gelingt es positive Gefiihle zu transportieren.

Die Rhetorik als Verpackung unserer Sprache,
wird mit den anderen Kommunikationswegen
verkniipft betrachtet.

Diese spannende Vorgehensweise erschliefit den
Teilnehmern der Veranstaltung neue
Betrachtungswinkel der Kommunikation.
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im Internet unter: www.rhetorik-
koerpersprache-kommunikation.de/seminare/

oder per Telefax an: 036846 40631
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Aufgrund des Datenschutzgesetzets weisen wir Sie darauf hin, dass Ihre Angaben
gespeichert werden, um die Seminarorganisation zu realisieren und Sie iiber
Veranstaltungen unseres Hauses zu informieren.

Die Anmeldebestitigung und Anfahrtsbeschreibung
erhalten Sie rechtzeitig vor Veranstaltungsbeginn.
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* Gesprichspartner besser verstehen und
selbst besser verstanden werden.

e Gefiihle erkennen und selbst Gefiihle zum
Ausdruck bringen.

* Gesten richtig deuten und selbst
verstandlich gestikulieren.

* Mimik verstehen und eigene
Gesichtsausdriicke optimieren.

* Aus der Stimme Gefiihle erkennen und
selbst die Stimme gekonnt einsetzen.

* Rhetorische Kunstgriffe erkennen und
selbst friedvoll und zielfiihrend sprechen.

* Argumente entkraften und selbst
schlagfertig Argumente finden.

¢ Niveauvoll kommunizieren.
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